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Las 500 mayores empresas de América Latina sirven como barómetro de
la economía de la región y ayudan a percibir cómo evoluciona el paisaje
corporativo en cuanto a sus sectores Este panorama se hace cada vez más
diverso y se identifican en él crecimientos importantes en aquellos rubros que
apuestan por la tecnología y el conocimiento
Por primera vez en la historia de este ránking una

empresa no petrolera está en el podio la empresa
brasileña de alimentos JBS desplazó del tercer puesto
a Pemex inaugurando lo que tal vez sea un nuevo
normal en el que las 500 abandonan el tono gris domi
nado por sectores propios de la primera mitad del siglo

pasado por una paleta que incorpora los colores de sectores
más modernos e intensivos en tecnología y conocimiento más

representativos de la segunda mitad del siglo XX y de la primera
de este en curso

Lo que también es lamentablemente representativo es que
JBS obtenga este tercer puesto en medio de una profunda crisis
pues enfrenta graves acusaciones por sobornos realizados a 1 800
políticos brasileños por parte de su presidente Joesley Batista
en un caso que salpica al mismísimo presidente de Brasil Michel
Temer Pese a ello el caso de JBS muestra una tendencia positiva

desde la estricta perspectiva de la diversidad sectorial de Amé
rica Latina pues ha logrado convertirse también en el principal
productor cárnico del mundo ilustrando así el auge de esta
industria en la región

Diez años atrás en el ránking de 2007 JBS era 173 en las
500 y la primera empresa de alimentos figuraba recién en el lugar
51 Bimbo mientras que hoy JBS es la 3 de América Latina y
hay otras tres empresas del rubro ocupando el selecto club de las
primeras 50 Más relevante aún el sector alimentario es el que más
creció por lejos entre los ránkings de 2007 y 2017 con un 218 6
considerando las ventas promedio por empresa del sector en total
el crecimiento promedio fue de 27 7 Así mientras en 2007
Alimentos representaba el 2 4 del total de las ventas de las 500
en 2016 representa un 7 1 un alza solo comparable con la del
Retail que pasó del 10 3 al 14 7

Aunque es pequeño aún el sector de Servicios de salud
también muestra un crecimiento promisorio Entre 2015 y 2016
las ventas de este rubro crecieron en 38 3 y lograron calificar 13
compañías en las 500 con una venta promedio anual por empresa

de US 2 103 millones En el ránking de 2007 eran solo cuatro
compañías las que vendían en promedio US 811 millones

Qué tienen en común estos sectores alimentario y de servi
cios de salud Pues que corresponden a una segunda horneada
de grandes industrias latinoamericanas que comienzan a poblar
las 500 año a año compitiendo de tú a tú con las industrias que
tradicionalmente han dominado las economías latinoameri

canas como petróleo y gas minería cemento manufactura o
petroquímica Esto teniendo además por características ser más
intensivos en tecnología y conocimiento y ser más sofisticados
desde la perspectiva de su desarrollo de mercados y complejidad
organizacional

De un conjunto de 21 sectores seleccionados por su impor
tancia tanto en el ránking de 2007 como de 2017 se observa que
los mayores crecimientos observados por venta promedio de
empresa de cada sector corresponden a sectores más intensivos
en tecnología y conocimiento Liderados por Alimentos el que
requiere de una compleja logística y desarrollos biotccnológicos y
Servicios de salud siguen los casos de Medios Química y farma
cia transporte y logística Software y tecnologías de la informa
ción TI y Retail Todos con crecimientos de más de 60 en una
década La excepción es el sector de Celulosa y papel cuyo rápido
crecimiento tal vez se explica más por el boom que se produjo
tras su reciente instalación en varios países de la región que no
habían aprovechado esta oportunidad hasta el inicio de la década
en estudio

Es destacable particularmente el caso de Software y TI pues
en 2007 apenas había una empresa dedicado a ello Intel en Costa
Rica mientras que hoy son siete

Visto desde otro ángulo la única excepción de una indus
tria que es intensiva en tecnología y conocimiento que no tiene
crecimientos tan acelerados es Telecomunicaciones 47 Pero

la explicación más bien corre por cuenta de aspectos de registro y
conteo de empresas del sector en las 500 pues hace diez años las
empresas de telecomunicaciones publicaban mayor información
de sus subsidiarias por lo que había una mayor duplicación de
ventas y de cantidad de empresas en el sector Cabe señalar que
este ránking incluye casas matrices y subsidiarias siempre que
cada unidad registre ventas suficientes como para estar en el lista
do este año la línea de corte de la empresa 500 fue de US 990 7
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millones por lo que pueden producirse
ventas duplicadas

Otro caso contraintuitivo es el del

sector de Agroindustria que concentra
buena parte de la innovación dentro de
las 500 pero que se mantiene en un cre
cimiento en una década por la medianía
de la tabla de los 21 sectores selecciona

dos La explicación corre por cuenta de
que muchas empresas agroindustriales
han derivado hacia la bionergía o el
sector alimentario y han quedado en el
sector fundamentalmente empresas de

fertilizantes y semillas

Las que pierden peso
Sin duda todavía son parte esencial

de las 500 pero han perdido peso Claro
muy poco pero lo han perdido Y es que
si bien el listado lo siguen dominando
las grandes empresas extractivas ma

nufactureras o de provisión de servicios
masivos para la población o el resto de las
industrias en la medida en que se avanza

en el tiempo aparecen nuevos colores en
el frente En la comparación entre 2007

y 2017 son los sectores Petróleo y gas
Minería Cemento Manufactura o Petro

química los que crecen más lento menos
de 30 en una década

En la comparación bianual de ventas
de 2016 y 2015 se confirma la tendencia
pues el listado de sectores con más de
cinco empresas en su interior que más
crecen es Servicios de salud con 38 3

de crecimiento en cuanto a venta prome

dio por empresa seguida por Bionergía
22 3 y Energía 19 6 la que pese

a que no destaca en el análisis de una
década seguramente lo liará en diez años
más cuando empiecen a madurar las
apuestas de asociadas a la producción de

energías renovables no convencionales las
que adivinen son también intensivas en
tecnología y conocimiento

Hacia un nuevo normal

Es presumible que el conjunto de las
500 mayores empresas de América Latina
hayan finalmente detenido su caída en
volumen de ventas que se inició en el rán
king de 2014 registrando la variación de
ventas entre 2012 y 2013 y que se detiene
en esta edición de 2017 considerando las

ventas de 2015 y 2016 De tal modo el
conjunto de 500 que calificaron en 2017
vendieron prácticamente lo mismo que
el conjunto que calificó en 2016 con una
variación mínima de 0 1

Otra novedad importante la trae

la recuperación de las utilidades Este
ránking registra US 65 300 millones
considerando 298 empresas que reportan

en dato lo que da un ratio de US 219
millones por empresa una cifra significati
vamente superior a las US 37 8 millones
de pérdidas promedio por empresa del
ránking de 2016 Si bien es cierto que la
edición pasada estuvo marcada por las
grandes pérdidas de las gigantes petroleras

el resultado es aún bueno sacando a estas

de la ecuación del ránking 2016 pues el
resultado es US 49 5 millones de utilida

des promedio menos de un cuarto de lo
obtenido en el ejercicio actual

De todos modos las utilidades de

las 500 están muy lejos de los buenos
tiempos Cinco años atrás en el ránking
de 2012 considerando los resultados de
2011 las utilidades de las 500 en prome
dio fueron de US 421 400 millones en

promedio por empresa Es decir más de
seis veces las de esta edición

En cuanto a los países considerando
los promedios de venta por empresa
destaca Colombia cuyas 31 empresas

presentes en este ránking aumentaron sus
ventas en 19 9 en promedio También
es interesante la recuperación brasileña
cuyo crecimiento es de 7 8 en promedio
por empresa En cambio quienes tiran la
cuerda hacia el freno del crecimiento son

México cuyas 126 empresas decrecieron
en promedio un 6 Ecuador con cuatro
empresas y 9 3 y Venezuela con el
desastre de PDVSA Esta sola empresa

decreció en 33 pasando de US 88 600
millones a US 59 300 millones confor

me a estimaciones preliminares propias
que consideran datos de producción de
barriles de petróleo de la empresa durante
2016 por parte de Reuters y Bloomberg y
el precio real promedio del petróleo para
la empresa a partir de datos de Transpa
rencia Venezuela
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