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C APITANES

REGANO A VITRO

eguramente usted se enterd de cémo terminé
S el pleito entré Banamex, que lleva Enrique
Zorrilla, y Vitro, encargada a Hugo Lara.

Un juez federal de Monterrey absolvié la sema-
na pasada al grupo financiero en la demanda civil
que la emproblemada vidriera regia le entahlé en
2008 por la supuesta compra ilegal de 53.5 millo-
nes de acciones.

Pero lo interesante es leer el regafio que el juez
le puso a Vitro en la sentencia.

La autoridad sefial basicamente que sus pre-
tensiones fueron improcedentes.

De plano, el juez declard nula una clausula que
la empresa afiadié a sus estatutos sociales para pro-
hibir a extranjeros la compra de acciones.

Recuerde que este candado, aprobado por accio-
nistas de Vitro en una asamblea de noviembre de
2006, fue el argumento para demandar a la filial de
Citigroup.

El objetivo de la demanda fue que el juez echara

abajo todas las compras de acciones de Vitro reali-
zadas por Banamex a partir de noviembre de 2006,
sin reembolso alguno por violar esta clausula an-
tiextranjeros. iChusma, chusmal! ‘

Pero a Vitro le salié el tiro por la culata.

El juez Abel Anaya resolvié que la famosa
cldusula es nula porque viola la Ley de Mercado de
Valores, punto.

Esa Ley permite a las sociedades anénimas bur-
sétiles cierta flexibilidad al fijar sus estatutos so-
ciales, pero esas reglas no pueden resultar en limi-
taci6n de derechos patrimoniales de los propieta-
rios de las acciones.

Vitro no ha apelado la sentencia notificada el 21
de enero.

Esté de pensarse el seguir con el litigio, A Vitro
la condenaron a pagar gastos judiciales de Bana-
mex por el resultade del juicio en una instancia, y si
pierde la segunda, ese monto "atin por determinar”
podria duplicarse.

VUELO DIRECTO

Hoy se arreglan a como dé lugar.
Sélo podran pararse de la mesa
para hacer “escalas técnicas”.

El mensaje tal cual, es del Se-
cretario del Trabajo, Javier Lo-
zano, quien, como usted sabe,
no es precisamente un maestro
en diplomacia.

Es para Fernando Perfec-
to, lider de los pilotos de ASPA,
que son casi todos los que vue-
lan aviones con matricula nacio-
nal, y para Andrés Conesa, di-
rector de Aeroméxico.

Los tres, con sus respectivos
grupos de trabajo, se reuniran
hoy a partir de las 18:00 horas.

Quieren terminar con los ro-
ces derivados de la queja de pilo-
tos que reclamaron a la empre-
sa una deuda correspondiente a
cuotas sindicales.

Tan caliente esté el asun-
to, que los pilotos amagaron con
emplazar a huelga a la aerolinea.
Paralelamente pidieron ayuda al

Secretario Lozano.
Para poner fin al problema
los citd hoy el encargado de la

politica lahoral en México.

Quiere ademaés poner el ejem-
plo a Mexicana, a cargo de Ma--
nuel Borja, y Aeromar, de Ami
Lindenberg, que al parecer
también tienen algunos pendien-
tes con el Sindicato a cargo del
capitan Perfecto.

LA OTRA

TELMEX

Como que no se acomodan en
Telmex, que conduce Héctor
Slim, con la percepcién que se-
giin ellos tiene la gente de su
empresa.

No. Esta vez no nos referire-
mos a sus precios, sino al giro
del negocio.

Dicen que los usuarios la ubi-
can principalmente como pro-
veedora de servicios que tengan
que ver con telefonia local, larga

distancia e interret.

Algo deben hacer, pues sus
recientes inversiones han estado
enfocadas en otro lado. Concre-
tamente, en atender a pequefias
y empresas privadas.

Su intencién es hacerse
fuertes en tecnologias de la
informacién.

Como ejemplo considere que
hoy Telmex compite también con
proveedores de servicios de res-
guardo y respaldo de informa-
cién. Los famosos “data center”.

Est4 también metidisima en
el servicio de atenci6n teleféni-
ca, 0 “contact center”, con el que
sus empleados atienden clientes
por teléfono, correo electrénico o
via “chat”.

También hacen intentos en el
desarrollo de software propio y
para otras empresas.

A modo de bandera, la empre-
sa ha tomado su nuevo servicio
de internet de 10 megabits por
segundo, que ya esta en pruebas
en algunas ciudades y este pri-

mer trimestre operara en algu-
nas colonias del DF para cual-
quier tipo de cliente.

Es interesante ver de vez
en cuando el lado emprendedor
de un gigante. A ver qué
suerte tiene.

Continda en siguiente hoja

SEGURIDAD:

UN TEMA

QUE MANEJAMOS
COMO NADIE.
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Y LAS VEGAS
Le gusten a usted o no, son esos
los dos destinos favoritos de los
mex1canos.

El resultado proviene del es-

encabeza Rodrigo CGobo.
Otro dato. El hotel que més

noches de hospedaje vendié el
afio pasado en México fue el
Crown Plaza Acapulco, una fran-
quicia que pertenecié al recien-

tudio que presenta hoy la estado- temente fallecido Moisés Sa-

unidense Travelocity que, para
mayores referencias, utiliza in-
ternet para comercializar viajes

Artega |

ba Masri.

¢éLas aerolineas por las que
mads viajaron los mexicanos? Co-

Maria Asuncion
Aramburuzabala

Esta capitana se me-
ti6 de lleno al taller pa-
ra fabricar autos de-

Aeroméxico, muy parejas. Obtu-
vieron respectivamente el 30 y
32 por ciento de la preferencia.

El documento se intitula

“¢Cémo viajamos los
mexicanos?”

Para analizar, arroja un resul-
tado interesante: los mexicanos
se sacudieron el temor a la crisis
en el segundo semestre y viaja-
ron mas que en el primero. éVia-
j6 usted en esos dias?

capitanes@reforma.com

portivos Artega, en una

\ actividad casi artesa-
B nal, con miras a com-

petir con Porsche. Lo
hace en una coyuntura
interesante, pues Gru-
po Modelo, del cual es
accionista, podria ser
vendido, lo que daria

a esta magnate capital
para invertir en aven-
turas como la de dise-
fiar automoéviles.

Pagina 2 de 2

2010.01.28



