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SCT: [Dpesta,

a negociar con Telmex!

B A/ finalizar el afio, la empresa de Carlos Slim podria ofertar video.

eguramente pu-

so cara de jwhat!,

pero podria ser

que al finalizar es-

te afio, la empresa
de Carlos Slim quede autoriza-
da por el gobierno del presi-
dente Felipe Calderén para dar
video.

Me explico. Hace unos
dias, el titular de 1a SCT, Juan
Molinary la subsecretaria de
Comunicaciones, Gabriela
Hernandez, se reunieron con
analistas de corredurias glo-
balesenlo queparecieraserun
acto de protocolo informativo
parafortalecer elfluyjodeinver-
siones, cuyo contenido mues-
tra que los reguladores no tie-
nen las mismas prioridades
que los definidores de la poli-
tica de telecomunicaciones.

Fijese si no. A propésito
de la resolucién de la Comi-
si6n Federal de Competen-
cia, que preside Eduardo Pérez
Motta, al declarar dominan-
te a América Mévil, que di-
rige Daniel Hajj, en una de esas
reuniones, trascendi6 que pa-
ra Molinary Heméndezla prio-
ridad es que las tarifas de los
servicios de telefonia celular
bajen, ainaexpensasdelalle-
vaday traida competencia.

Parece ser que a SCT le
preocupa que, apoyada en
esa declaratoria de la Cofe-

¢o, el pleno de la Cofetel, que
preside Héctor Osuna, decida
aplicar regulacién asimétrica
a Telcel que apoye la compe-
tencia, pero derive en un au-
mento de tarifas.
RizwanAl, jefe de estrategia
de Deutsche Bankyunodelos
asistentes a la reunién que les
cuento, consigné que los fun-
cionarios de la SCT conside-
ran que las tarifas de interco-
nexion asimétricas podrian
“aislar” aoperadoresmas chi-
cosyreducirsutrifico entran-
tey, siAméricaMovil esforza-

daacargarlamismatarifapa-
ralasllamadas on-net (dentro
dered)y off-net (fuera dered),
lejos de bajar, las tarifas al pu-
blico tenderian a aumentar,
Elanalista dice quela SCT
no apoya una drastica reduc-
ci6n del MTR ya que podria
resultarenlabajadellos subsi-
dios de prepago, puesrecono-
ce que la prevalencia de sub-
venciones cruzadaspermitela
disminuci6n de algunas tari-
fasy posibilita que segmentos
depoblaciéndeingresosbajos
puedan pagar sus celulares.
En relacién a Telmex de
Héctor Slim, dice Rizwan Ali

que los funcionarios se escu-
chan con un tono mds con-
ciliatorio, porque estdn dis-
puestos “a negociar la au-

torizacion para dar video a
cambio de que bajen las tari-
fas de interconexion”.
RizwanAliexplica que segin
loconversado,losfuncionarios
dela SCT estdnconscientes de
que el acuerdo suscrito entre
Telmexy Dish “hareducidoel
poder de negociacién del go-
bierno”, pero aceptan que las

tarifastelefénicas podrianba-
jar “si Telmex elimina la tari-
fa de facturacién en llamadas
locales donde cargalamds al-
tay, reduce la comisién de in-
terconexionpor Larga Distan-
cia” (jsicy contrasic!).

Respecto a la negociacién
de las tarifas de transporte,
éstas parecen ser menos ne-
gociables ya que representan
una fuente de ingresos que,
evidentemente, permite pagar
los gastos de mantenimiento
delasredesubicadasenregio-
nes menos rentables.

EnopiniéndeAl, silaspar-
tes contindan flexibilizando su
posici6n, “Telmex podriareci-
birlalicenciade video antes de
que termine 2010”.

DeFondosaFondo

Manuel para rato, dirdn en Ba-
namex, pues si bien Manuvel
MedinaMorarenunci6 como di-
rector general del Grupo Ba-
namex, el consejo de admi-

Continda en siguiente hoja
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nistracién de éste y del banco,
luego de conocer buenos resul-
tados,lonombraronpresidente
de una comision ejecutiva en-
cargada de la marcha del gru-
po y del banco, que est4 inte-
grada por Enrique Zorrilla, di-
rector general de Banamex;
Fernando Quiroz, presidente
de Accival y de Clientes Insti-
tucionales paraMéxicoy Amé-
ricaLatina,y porltimo, suma
aJavierArrigunaga, quien ahora
es el director general de Grupo
Financiero Banamex.

Como parte de su compro-

~ prioridades quelos
definidores de la politica...

miso con el ambiente y ante la
lescasezdepguaqueseviveenel
pais, Wal-Mart de México, que
preside ScotRank, lanzé6 el con-
curso “Ahorra es cuando”, con
el objetivo de generar concien-
ciaentre susmdsdel70 mil aso-
ciados y familiares, para crear
hébitos de ahorro de aguaden-
tro y fuera de la empresa. Con
esta iniciativa se espera bajar
enmasdel0%elconsumodela
empresa, jen sélo dos meses!
Por 1ltimo, le cuento que
el presidente y CEO mundial

de Siemens, PeterLoscher, y el,

presidente Felipe Calderén, se

reunieron en el contexto del
Foro de Davos, para analizar
las posibilidades de ampliar
las operaciones del consorcio
de ingenieria alemédn, que en
Meéxico y Mesoamérica est4 al
mando de Louise Goeser.

La estrategia busca forta-
lecer el programa de capta-
cién y desarrollo de provee-
dores mexicanos que Siemens
ha puesto en marcha con Pro-
MéxicodeBrunoFerrari,y apo-
yar las politicas de competiti-
vidad y empleo de la Secreta-
riade Economia, que encabeza
Gerardo RuizMateos.
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