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Proteak

Por Le

Proteak se hizo realidad gracias a 55 in
versionistas que apostaron al negocio de la
teca (madera) de bosques sustentables. En-
tre ellos estuvieron Alberto Torrado, de Alsea;
Federico Tejado, de Domino's Pizza; la fami
lia Serna y directivos de Cem Desde
cotiza en la Bolsa Mexicana de Valores.
Eduardo Tejado, su director general, cree que
lo mejor esta por venir.

> Hace 10 anos eran percibidos como un ne-
gocio ‘raro’. ;Eso ha cambiado?

Si. Entonces el concepto de plantaciones fo-
restales sustentables estaba olvidado. Hoy ya
operamos en México, Colombia, Panama, Cos-
ta Rica y Estados Unidos

este mercado en el mundo?
s proveedores de maderas tropi-
cales son Brasil, Indonesia y Malasia. El 90
del consumo proviene de bosques naturales.

> (Como fue su entrada a la BMV?
Al llegar a las 3,000 hectareas plantadas, otra
empresa forestal capto dinero de las Afores a
través de un bono estructurado. Nos dimos
cuenta de que podiamos acceder a mercados
mas sofisticados. De pronto cambio la legis
lacion y teniamos que hacer forzosamente
un IPO (Initial Public Offering). Al final, mas de
de las acciones las compraron las Afores,

cuyo horizonte de inversion es de largo plazo. D

“La madera sustentable
de 2035 se debe plantar

este ano”

LUIS EDUARDO TEJADO

director general de Proteak
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