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ACUERDO DE NEXTEIL
CON TELEFONICA

El convenio le permitird au-
mentar su cobertura de voz y
datos en México y Brasil; la
empresa espafiola sacard mads
provecho a su red y obtendra
beneficios econémicos.

Nextel busca

mejorar la

oferta de datos a clientes

OO Ampliara su cobertura 3G en alianza con Telefdnica

Ramiro Alonso

1T Holdings, que en México ope-

ra la marca Nextel, busca ofre-

cer a sus clientes mayor cober-
tura de servicios de tercera generacion
(3G) a través de una alianza estratégica
con Telef6nica Movistar. A partir de aho-
ra, los usuarios de[Nextel podran contar
con servicios de voz y datos en 90 por
ciento del territorio nacional, asi como
usar internet a altas velocidades.

Ayer, informé sobre la firma
de un acuerdo de provisién de servicios
de voz y datos con Telefénica para los
mercados de México y Brasil.

Los beneficios del acuerdo son “prin-
cipalmente la ampliacién de cobertu-
ra actual, ya que (los clientes) podrin
disfrutar de los servicios de voz y datos
donde actualmente no tienen”, comen-
t6 Cristina Ruiz de Velasco, vicepresiden-
ta de Relaciones Institucionales de [Nex-
kel de México.

Juan Abellan, director general de Te-
lefénica México, coment6 en una en-
trevista radiofénica que el acuerdo con
permitira incrementar la base de
usuarios de servicios de datos en Méxi-
co a mds de 50 por ciento. A la fecha,

explicd, menos de 30 usuarios por ca-
da 100 personas cuentan con el servicio.

Expuso que la implementacion técni-
ca del acuerdo con[Nextel se dard en un
lapso de entre 4 y 6 meses.

“Durante 2014, el mercado de las tele-
comunicaciones se modificard de manera
sustancial después de que varios opera-
dores virtuales méviles, entre ellos Vir-
gin Mobile, inicien operaciones en la red
de Telefénica”, expresé.

En México [Nextel cerr6 el tercer tri-
mestre de 2013 con una base de 3 millo-
nes 654 mil suscriptores, cifra que repre-
sentd un retroceso 5.3 por ciento respec-
to al mismo periodo del afio previo. Los
ingresos de la empresa también se des-
plomaron en este mercado 15 por ciento
para llegar a mil 442 millones de délares.

En opinién de los analistas, este acuer-
do permitira a[Nexte] llegar a un mayor
universo de clientes en México y Brasil,
pero tendrd que enfrentar ain a com-
petidores fuertes en ambos mercados.

A Telefénica, por su parte, le permiti-
r4 monetizar su red de telecomunicacio-
nes, que es una de las mas relevantes en
el pais, segin comentd Jacob Steinfeld,
analista de JP Morgan.
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La filial de NIl Holdings ha perdido usuarios en el pais. (Foto: Eladio Ortiz)
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