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más de México
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La venta de Motorola Mobúi
ty a la firma china Lenovo ge
nerará sinergias entre ambas
empresas gracias a la diver
sificación de portafolio y una
mayor presencia en distintos
mercados alrededor del mun
do donde México tiene una
especial relevancia

Vicente García direc
tor Comercial de Motorola
en México dijo en entrevista
con Excélslor que existen gran
des oportunidades de negocio
como resultado de la Reforma
Constitucional en Materia de
Telecomunicaciones que per
mitirán ampliar la
competencia

Señaló como
ejemplo la próxi
ma llegada de la
telefónica Virgin
Mobile este año
bajo el modelo de
Operador Móvil
Virtual através de
Telefónica Movis
tar lo que significa
que a futuro más
carriers podrían
estar en el país

Alianzas
García indicó que
buscarán llegar a
un acuerdo para
trabajar con Virgin Mobile
pero tomará tiempo porque
apenas están definiendo su

modelo de compras y venta en
México

Motorola también es opti
mista porque la tendencia de
adopción de los teléfonos inte
ligentes enMéxico se mantiene
al alza y más si éstos cuentan
consistemaoperativoAndroid
el cual se encuentrapresente en
sus dispositivos

A principios de año Google
confirmó laventade sudivisión
de teléfonos inteligentes Mo
torola Mobility a Lenovo P9r
2 910 mülones de dólares

Al respecto García detalló
que la compra no se há cerra
do lo que podríademorar todo
este año	

Hayprocesos regúlatenos
en varios países Por ejemplo
Estados Unidos y China tie
nen que aprobarlo porque son
los mercados que más influen
cia tienen

Ante esto Motorola sigue
operando como una empresa
independiente de Lenovo y
aun cuando la compra se con
crete confíaenque nohabráun
cambio drástico en la estrate

gia que hasta aho
ra han seguido

Esto último
porque enopinión
del directivo am
bas empresas se
complementarán
en factores como
presencia porta
folio y hasta ren
tabilidad Muestra

de ello es que Le
novo se encuentra
como uno de los
fabricantes más
grandes del mun
do en computa
doras un mercado
que puede ser más
competitivo que el

de celulares tiene una amplia
variedad de productos como
pueden ser las tablets y sabe
cómo fabricar con costos muy
agresivos

Actualmente estamos pre
sentando productos de más
alto desempeño y más atracti
vos que nos ayudan por el lado
de la demanda con Lenovo se
reduciránlos costos operativos
y de fabricación para así dejar
atrás la baja rentabilidad que
vivimos en años anteriores

yy Vemos
uLt que el

^PP mer
cado mexica
no tiene muy
alto potencial y
los cambios re
gulatoriosvan
a abrir más la
competencia
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