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VENTAS DE AMX

Ameérica Movil*
(INTRADIA, PESOS POR ACCION)

La compaiiia en telecomunicaciones podria sacrificar 5%
de sus ingresos anuales, al vender parte de sus activos
para dejar de ser preponderante. Sin embargo, esto pedria
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traducirse en beneficios en otros mercados.

Los titulos de América Mévil en la BMV tuvieron un repunte notable
ayer, a raiz del anuncio de desincorporacién de activos de la empresa.

EXALTAN A LA BMV Hastaentoncesel IFT le aplicara las medidas asimétricas.
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Dirdn adios a mas
de 20 millones
de amigos

Analistas calculan que la empresa recibiria al menos US10,000

millones de délares por el traspaso de usuarios y venta de torres

Claudia Judrez Escalona

EL ECONOMISTA

UN MINIMO de 10,000 millones de

ddlares podria obtener[AméricaMovil
(AMX) como producto de la venta de

activos que planea efectuar para dejar
de ser preponderante, con lo que ten-
dria que deshacerse de 20 a 26 millones

de suscriptores, principalmente de pre-
pago, de acuerdo con estimaciones de

analistas.

Segun un reporte de Accival Casa de
Bolsa, AMX tendria que vender 22 mi-
llones de subscriptores deftelefonidimd-
[vi] (de 73 millones que posee), y 4 mi-
llones de subscriptores de [ielefonid fija
(deuntotal de 14 millones) para reducir
su participacion de mercado por deba-
jo de 50 por ciento.

Tan solo por el traspaso de suscrip-
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tores y la venta de torres, AMX podria

tener una ganancia de hasta 7,500 mi-
llones de dodlares: 4,100 millones por el

traspaso de 26 millones de suscriptores

y otros 3,400 millones por la venta de

torres defelefonialcelnlan.

No obstante, de acuerdo con esti-
maciones de la casa de bolsa Ve por Mas,
la telefénica recibird como minimo
10,000 millones de dolares por los ac-
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tivos de los que se desprenderia.

Accival refirié que a pesar de que la
venta de torres celulares e infraestruc-
tura asociada no tendria un impacto di-
recto en la participacion de mercado de
subscriptores, si reduciria su ventaja
de red frente a operadores de[telefonia
[movillmds pequetios.

Los analistas coincidieron en la di-
ficultad para AMX tanto para definir la
venta de usuarios como en encontrar
un comprador, dado el tamafio de sus
activos a la venta. Destacaron asimis-
mo que la empresa perderd capacidad
de negociacion para maximizar el valor
de su venta debido a que es ella la inte-
resada en vender.

Por su parte, José Otero, presiden -
te de Signals Telecom, dijo que silo que
venderd AMX es infraestructura pasiva

lo mds seguro es que no seria a un ope-
rador, sino alguien que maneje ese ti-
po de negocios; como American Tower,
por ejemplo.

“Si es infraestructura pasiva y no se
han dado detalles de qué se vende, lo
m4s seguro es que sea una empresa que
se dedique a comprar y rentar ese tipo
de activos”, opino.

José Manuel Mercado, analista del

sector, manifestd que “la ley no con-
sidera diferencia de consumo entre

usuarios. se despedird

de algunos Amigos y apapachard a los

pospago”.

TV ABIERTA, DE NUEVO A LA PALESTRA

Por su parte, en una entrevista radio-
fénica dada la mafiana de ayer, Arturo
Elias Ayub, director de alianzas estraté-
gicas de[Telmey, estimo que “si se dan
los tiempos, analizariamos la posibili-
dad de participar en la licitacion de fre-
cuenciasde TV”.

No obstante, matizo que el interés
de la empresa es “mds que la televi-
sion abierta, la television de paga. He-
mos estado amarrados al no poder ofre-
cer television de paga por muchos afios
cuando todos nuestros competidores si
ofrecen los tres servicios que son voz,
datos y video. Asi es que ¢sa seria la ti-
rada: poder ofrecer television de pagalo
antes posible”.

Accival considero por su parte que
AMX podria interesarse en adquirir
una de las dos licencias de television
abierta cuya licitacion estd en puerta
por el[[nstituto Federal de Telecomy-
H .) pues podria ser es-

tratégicamente importante para AMX

para fines de exponer masivamente
sus productos, toda vez que renuncio
a anunciarse masivamente en televi-
sion abierta tras las diferencias que la
enfrentaron con Televisay TV Azteca
enel 2011.

jescalona@eleconomista.cormn.mx

de dolares podna recibir
AMX por el traspaso de
hasta 26 millones de
usuarios.
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podria recibir la empre-
sa porla venta de torres
de telefonia celular.

LAS VENTAS DE AMX

De acuerdo con Accival, para que AMX deje de ser preponderante tendrfa que

traspasar 21.89 millones de suscriptores de y 4.27 millones
de subscriptores de ftelefonta fija para reducir su participacién de mercado
por debajo de 50 por ciento. Actualmente hay en México 105 millones de

suscriptores de y 20.6 millones en fija.

(SUSCRIPTORES EN MILES)

Suscriptores de telefonia moévil en México

‘ 105,006

L

73,343 |

SUSCRIPTORES DE TELCEL

51,453

49

Participacion
de mercado
maxima

Maximo namero de
subscriptores moviles
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21,890

Total suscriptores
moviles a traspasar
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20,590
Subscriptores telefonia fija en México
| () 14,359
SUSCRIPTORES DE TELMEX
499/
0
10'089 Participacion
Maximo namero de de mercado
subscriptores fijos maxima
4,270
Total suscriptores
fijos a traspasar
FUENTE: CITI RESEARCH. GRAFICO EE: STAFE
Particién. América Mévil debera deshacerse de usuarios y capacidad para dejar de ser
preponderante. FOTO EE: ARACELI LOPEZ
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