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Distribuidores
locales esperan
contraprestacion a
sus posibilidades

Carla Martinez
carlamartinez@eluniversal.com.mx

equeflos concesionarios

de televisién de paga via

microondas que usan la

bandade 2.5 GHzesperan

que la contraprestacion
que les soliciten se adecue a su ta-
mafio, de lo contrario moriran, ad-
virtié Gabriel Castillo, concesiona-
rio de Ultravisién Ciudad Valles,
San Luis Potosi y Ciudad Vlctoria
Tamaulipas, operada por Televi-
sién y Audio Restringido de la
Huasteca.

Elconcesionariodijoque selesha
planteado una contraprestacién de
alrededor de 6 millones de pesos, la
cualles resulta incosteable conside-
rando que tienen que renovar su
tecnologia para transitar ala conce-
sién Gnica y dar todos los servicios
de telecomunicaciones.

“Nosotros no podemos digitali-
zar ni podemos hacer nada porque
tenemos que transitar a la conce-
siéninica, el problema es que cuan-
do transitemos ala concesioén tinica
y podamos ofrecer todos los servi-
cios el problema que va a venir va a
ser la contraprestacion, que nos
quieran fijar una contraprestacién
idénticaalaquelesfijanaempresas
en México o Monterrey, cuando
Ciudad Valles, San Luis Potosi, es
muy pequeﬁa”, explicd Castillo,

El empresario explicé que dan
servicio a comunidades indigenasy
no pueden competir con grandes
concesionarios como Televisa y

, por lo que tendrian que

unirse los 10 concesionarios para
poder hacer frente a estas grandes
-empresas, pues de lo contrario de-
sapareceran, y su preocupacién ra-
dica en que generan empleos en zo-
nas de alta migracién de personasy
de inseguridad.

Enla nueva Ley Federal de Tele-
comunicaciones y Radiodifusién
no se establece el futuro de labanda
de 2.5 GHz, por lo que sera atribu-
ci6n deliinstituto Federal de Telecd-
[municaciones (FT) realizar la lici-
tacién correspondiente.

Actualmente, Ultravisiéon Ciudad
Valles ofrece el servicio de televi-
si6n de paga via microondas a 3mil
usuarios en la Huasteca Potosina a
unpreciode 145 pesos mensuales y,

aungue el precio es menor a lo que
ofrece Cablemds, cuyo precio mini-

mo es de 360 pesos al mes por dos
servicios, la empresa de Castillo no

puede ofrecer 0 internet
como lafilial de Televisa y nopuede
competir,

Por otra parte, empresas de tele-
visién restringida via satelital estin
llegando a zonas de bajo poder ad-
quisitivo con precios de 119 pesos al
mes en el caso de Dish y de 169 pe-
sos mensuales con SKy.

“Competir con Sky, con Dish y
Cablemais y que sigas existiendoha
sido super complicado...y competir
conlos piratas. Me toc6 ver una per-
sona que ofrecia 100 canales por
130 pesos. No hay forma de compe-
tir con eso y sobre todo con la inse-
guridad; se robaban las antenas y
extorsionaban, todo eso no es difi-
cil”, asegur6 Castillo.

A su vez, Alejandro Mayagoitia,
presidente de la Asociacién Nacio-
nal de Servicios Inalambricos de
Telecomunicaciones (Ansitel), dijo
que la Secretaria de Hacienda y
Crédito Pxiblico debe reconsiderar
las contraprestaciones que indica
para las licitaciones del espectro.

El representante de la Ansitel re-

Contintia en siguiente hoja

Se trata de operadores enla banda de 2.5 GHz
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cord6 que un segmento de labanda
de 1.7 MHz qued6 desierto durante
lalicitadién y que hay peligro de que
1a licitacién de television abierta no
tenga postores, por loque este tema:
nO es menor.

“Es tiempo de que Hacienda en-
tienda que el espectro no es una mi-

na de oro para que ellos completen
su presupuesto, que' es un recurso
que se tiene que utilizar a favor de la
gente. Los impuestos llegaran de las
gananciasdelascompafiias, delcon-
sumo que haga la gente, pero no de
ponerle cargas al espectro, que lo
Unico que hacen es impedir la inver-
sién”, indicé Mayagoitia.

Espectro politizado

Castillorecordé quelas empresas de
television via satelital fueron parte
delprocesoderescatedelabandade
2.5 GHz que comenzé el Estado en
2012 y desde entonces percibieron

due se trataba de un asunto politico
que incluia a Televisa y MVS.

“Siempre sentimos que era algo
politico de Televisa contra MVS, y
nos subieron a la pelea”, comento el
directivo de Ultravisién.

A partir de ese momento, MVS
se sent6anegociar conelgobierno
la contraprestacién para la banda
de2.5GHzyselleg6alacuerdopor
el que los 11 concesionarios devol-
vieron 130 MHz y se quedaron con
60MHzdelos190 MHzquehay e
la banda de 2.5 GHz. g

“Cuando nos entregaron 6§¥
MHz firmamos el documento par
transitar a la concesién unica ep
2016; por el momento seguimo:
dando la television restringida y
viendo qué va a pasar porque para
los concesionarios iniciar un ne-
gocio particular no es rentable,
tendriamos que hacerlo en con-
junto”, agregé Castillo.

PIERDEN CLIENTES

Las empresas de TV de paga via microondas pierden clientes
al no poder ofrecer servicios adicionales

TV de paga via microondas
(nimero de usuarios)
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Competir con Sky, con Dish y Cablemads y que sigas
existiendo ha sido super complicado... y competir con
los piratas. Me toco ver una persona que ofrecia 100
canales por 130 pesos”

Gabriel Castillo, concesionario de Ultravision
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