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LA INSTALA EN MONTERREY, CD DE MEXICO Y GUADALAJARA

Nextel de México le
apuestaared 4G LTE

205.

Expertos aseguran que el despliegue de esta tecnologia mantiene
competitivo al operadory revaloriza la red ante eventual venta

Claudia Juérez Escalona
EL ECONOMISTA

A MAS de un mes desde que NII
Holdings, controladora de Nextel,
se acogio al capitulo 11 de Quie-
bras de Estados Unidos, la compa-
fifa en México anuncio la puesta en
el mercado de sured 4G LTE en las
ciudades de México, Monterrey y
Guadalajara y mds inversiones pa-
ra este afio.

Hasta ahora, Nextel es el uni-
co operador que con sured 4G LTE
cubre las tres ciudades en toda su
extension.

Salvador Alvarez, presiden-
te de Nextel de México, dijo que:
“Lared 4G LTE de Nextel represen-
taun compromiso de largo plazode
la compafiia con los consumidores
y con el desarrollo del pais. Este
afio invertimos decenas de millo-
nes de dolares en el despliegue de
esta red y lo seguiremos haciendo
a fin de incrementar el nimero de
ciudades en las que estard disponi-
ble. Sin embargo, no especificé el
monto de las inversiones.

A través de un comunicado, la
compafifa destaco que una ven-
taja competitiva es que con su
red LTE cubre en toda su exten-

sion el Distrito Federal, Guadala-
jaray Monterrey, y no unicamen-
te ciertas colonias o zonas. “Con
ello, Nextel ofrece a sus usuarios
una experiencia continua de alta
calidad, sin degradacion por cam-
bios a tecnologias de generaciones
anteriores”.

“Ahora sumamos nuestra nue-
vared 4G LTE en ciudad de Méxi-
co, Guadalajara y Monterrey, co-
locandonos asi a 1a vanguardia de
los operadores de telefonia movil y
banda ancha mévil”, dijo Salvador
Alvarez.

José Manuel Mercado, especia-
lista del sector, dijo que “el espec-
tro que tiene Nextel es uno de sus
mas atractivos activos para un in-
versionista, y si ya tienen desple -

gado LTE entonces tiene mayor
valor”.

“Nextel debe continuar com-
pitiendo como hasta ahora lo ha
hecho, no solo porque es parte
del proceso de evolucion que to-
do operador requiere llevar a ca-
bo para mantenerse competitivo,
pero también revaloriza la red del
operador ante una eventual ven-
ta”, dijo.

Recordo que ofrecer la tecnolo-

gla L'TE era ya un plan que se tenia
al menos hace un afio.

“Nextel podria cambiar de ma-
nos, pero no puede dejar de inver-
tir en una red que tanto tiempo y
recursos le ha dedicado y ala cual
le apost6 su futuro, primero con
3G, que no fue el motor de creci-
miento que se esperaba”, preciso.

No obstante, dijo, ofrecer LTE
no es novedad en el mercado, el
reto serd nuevamente, Como ser
atractivo. LTE podria ser la salida
de esta tendencia negativa.

Analistas del sector han previsto
la posibilidad de que Nextel México
podria poner ala venta su infraes-
tructura, incluso sefalado a Tele-
fénica como uno de los principales
interesados.
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Nextel podria cambiar
de manos, pero no pue-
de dejar de invertir en una
red a la que tanto tiempo
y recursos le ha dedica-
doy ala cual le aposto su
futuro”.
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