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AT&T en busca

de oportunidades
para crecer

en México: GIU

[ Norimex ]

M Si bien la compra de Iusa-
kellle da a AT&T 8.4 por cien-
to del mercado mexicano de
la lafirma es-
tadunidense podria apostar
por nuevas adguisiciones que,
aunadas a los cambios regu-
latorios en el sector, contribui-
rian a una de las mayores re-
configuraciones del sector.
En opinion del director de
la firma de consultoria The
Competitive Intelligence Unit
(CIU), Ernesto Piedras, la ad-
quisicién de por dos
mil 500 millones de délares
muestra el interés que la fir-
ma tiene en este mercado que
en los primeros nueve meses
del afio represento para los
operadores 180 mil 368 mi-
llones de pesos en ingresos.
"AT&T ya tiene 8.4 por
ciento del mercado con la
compra de Tusacell; la pregun-
ta es si tiene el plan de crecer a
partir de esa participacién o
buscara comprar alguna em-
presa como por ejemplo
v con ello sumar su 2.8 por
ciento, o incluso, si apostara
por adquirir parte de los acti-
vos que Telcel planea vender”,
En el caso de[Nextel, pun-
tualizé, aunque su participa-
€ién parece minima en el mer-
cado, es importante conside-
rar que ocupa el tercer lugar
en términos de ingresos debido
al alto nivel de Ingreso Prome-
dio por Usuario (ARPU, por sus
siglas en inglés) que posee.
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