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éxico,unodelos
paises con mayor
aperturacomerciala
nivel global y estable
anivel macroeco-
némico, hadejadoalolargode su
historia, puntos claves pendien-
tespara convertirse en potencia
econémica. Fortalecer sumercado
interno, brindar educacién de
maneraigualitariaentodoel pais,
aumentar el contenido nacional de
sus exportaciones, hacerle frente
aChina, encabezan lalista, sefialé
en entrevista con EL FINANCIERO,
Jaime SerraPuche, negociador
delTratadode Libre Comerciodd
[América delNortd (TLCAN) y pre-

sidente de Grupo SAI Consultores.

___Ensusponencias menciona
que conlasreformas enel pais,
habra buenos tiempos enla
region delTLCAN, ; como hacer
llegar estosbeneficios ala pobla-
cion mexicana?
___Sonvarios temas, el primero
es que laapertura que México
hizo hace 20 afios con el [LCAN
no estuvo acompafiadade una
aperturahaciaelinterior, todoslos
temas de telecomunicacionesyde
energiasse conservaronen formas
oligopdlicas o monopdlicas, porlo
quenohubounabaratamientoen
los servicios, esoahorase tiene que
dar, habra varios competidoresde
servicios telefénicos, de televisién.
Lasreformas vienena emplear
mas gentey crecer los sectores.
Tenemos el problema de quelos
jovenes no traen una educacién
sélidaenmuchosfrentes, latraen

mas en el norte, centro del pas,
enelsurno. Entonces hacerun
esfuerzo poremparejarla calidad
delaeducacion, esclave.

Existe un tercer factor; el compo-
nente de insumosenlasexpor-
taciones mexicanasesbajo, ¢ por
quéesasi?, el programa original
delamaquilaafinalesdelos60y
principios delos 70 explicaeso. Se
toméladecisién de abrirse dicien-
do “pueden poner unamaquilay
paraesoyolosdejoimportar, les
regresoel arancel del producto
queimportan, perono pueden
vender su producto en el merca-
domexicano...” se volvié una
apertura parcial, la poblaciénno
vio el beneficio de eso, tienesuna
apertura que solo favorece alos
que exportan. El término “calidad

de exportacién” es grotesco ¢ por
qué tengo que producir mejor cali-
dad para el consumidor de afuera
que paraelmexicano?, ;por qué
selotienes que vender méscaro al
mexicano o de peor calidad queal
americano?

Sontres grandes temas: educati-
vo,lapartede aperturaenlos ser-
viciosy ser capaz de aumentar el
contenidonacional, sobreponerse
al efectohistéricode lamaquila
sin proteccionismo, perosicon
politicas de promocidn.

__Dice “sin proteccionismo”,
pero le estamos poniendo cuo-
tas al calzado, al acero chinoyen

unfuturo seguro habra paralos
textilesyvestido... mientras es-
tamos en las negociaciones del
TPP, de acuerdos con Turquia,
conJordania.
___Hayquedistinguirla politica
yapertura comercial del fendme-
no chino, el error que se podria

cometer en México es pensar que
la problematica que tenemos con
China se debe resolver con medi-
das generales. Cerrar el mercado
acosas chinasyatodoslosdemas
paisesnovapor ahi, el gobierno
tiene que separar conceptual-
menteyentérminos de disefio
de politicaindustrial y politica
econdmica esos dos fenémenos,
silosjuntamosesta mal, son cosas
distintas.

Podemos tomar medidascon
respecto aChinasinque eso
implique que estamos volviendo al
proteccionismo. Esto se resuelve
distinguiendoeltema, entre China
yelresto de nuestra apertura co-
mercial, ynodejar que el fenéme-
no chino nos contamine al proceso
de apertura, que no contaminen
lostemas que han sido benéficos.

Chinahoyendiaesunanimal
raroysenosviene unaamenaza
importante, hoyen dia sele puede
daruntratamientodistintodel res-
to delos paises quela conforman
porque todaviano es considerada
unaeconomiademercadoenla
[OMQ, el dia en que esto suceda se
nosvaadificultar mas. Por eso hay

que pensar bienuna politica hacia
eltema chino, por ejemplo: “acuer-
dosderestricciénvoluntaria” ; por
quénoexplorar ese tipode medida
conlos chinos? ydecirles “aver,
nosestinmandando demasiado,
vamos a formalizar, hacer unane-
gociacién yvamos poniendo limi-
tesaesto, porque sinonos vamos
aoponer a que sean economiade
mercado cuandovengalaeleccién
enlaOMQ.

Alos chinos no leshemosabierto
nadaysin embargo son nuestro
problema, conlos americanos
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abrimos yhoytenemosunsupera- ©€S€€SUNIIESgo. . Unidn, unasolucién natural seria
vit, distingamos una dela otra. Yoles he dichoalos negoc1ad9— quehubiese un TLCentrelaregion
___¢Quéopinarespectoalos resmexicanos, que t0d9§ losflujos NAF TAylaregiénEuropa.
tratados que se pretendereali-  comercialesy d‘f— Inversion que se Eso disminuiria muchisimo los
zarconJordaniay Turquia,hay 8€nerencn @n'lerlca delNorte y costosde transaccién entre Amé-
oportunidades interesantes? vayanaAmerica d?l Nortese mjan  ricadel Nortey Europa, el conte-
__Nomucho, Turquiaesuna por 9;1 TLC,},’IOS flujos comerciales nido norteamericano de nuestras
economia dindmica, perocon y de/m'versmn quesegenerenen  exportacionesseriaaceptado para
problemas graves politicos, porel ~Américadel Norte, peroquevayan  entrar a Europa, cumplirfamos
temade Siria, etcétera. Elacuerdo @ tqdos los paisesdel T:PP esten conlareglade origen (usando
conJordania essimbélico, me regidospor TPP, esodisminuiria 13 del TLCAN) la cumpliriamos
preocupamasbienel TPP.Esuna mucholosretos delos quete estoy paramandar productosa Europa,
base muy pequefia, que vaatardar hablando. . o y eso sinospermitirfa diversifi-
muchisimosafiosenllegaratener __¢ESconvenienteseguir fir- car de verdad lasexportaciones
loque tenemos conNAFTAuotros mando tIatado§? . aEuropa, esuna ventajamuy
paises. __Yo creoquest, EIPTQPQSHO de importante que podriamostener
___¢Quériesgosyoportunida- todoestetipodenegociacioneses  como resultado de unaunificacién
desve con el TPP? diversificarnuestrasexportacio-  de tratados.
__lasoportunidadessontener ~ NESYOCreoqueson instrumentos
accesoamercadosasidticoscon ~ Mmedianamente dtiles. Es mas LC,l ap ert:ura que
ventajas frente a algunos de nues- lmllé{ortlante PaTg las exportaciones Meéxico hizo hace20
tros competidores comoBrasily ~ Subirelcontenidomexicano. afios con el TLCAN no
China, yque noestanenel TPP, eso _Estat?amos enplanesde ~
est4 bien, nos puede ayudar. renegociar el tratado conla estuvoaco mpanada de
Losretos son que no se impon- gr?l((})l?e]i:';lgfgﬁ) as, g?;;?i?n:f: (;glsl unaapertura haciael
ganlas {eg;a? del T.PP Zobre el dijeron que eso podria gstar en interior”
comerciodelaregion de América . R ” .
delNorte, particularmente enlos rlesﬁg’cg?lgzgf éﬁ?;nl;;i%e;’t gi‘ el “Aloschinosnoles
?ggi?;?f;gfﬁ;};ﬁsgﬂzg 211: tratado tenga clausulas de cardcter hemos abiertonada
conEUyCanaddmuybenéfica. Lo htg:O; alﬁo Ulf nen de democra- ysinembargo son
Eroncs sporesarene 96 Sy, osiro problema,
acabamos aceptandoreglas més Yy .
estrictasen mfteria labogral yam- nT ggm.a,c 1(21 del tratado];e neEU - con los americanos
; p ylaUnién Europea, se abre una .
biental van asernuevos obstéculos oportunidad enorme. Nosotros abrimos y hoy tenemos
paranuestras exportacionesaEU, el
. yatenemosnuestrotratadoconla yn superavit
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