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Cobro. ElIfetel hizo efectivo el cobro de los
415 mdp a Radio Centro luego de que este
altimo incumpli6 pago de la cadena de TV.

Pide la IP cadenasregionales de TV: [fetel |
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______ TELECOMUNICACIONES [

P Estudian mecanismos para agilizar nuevo proceso licitatorio, que podria iniciar antes de que termine este afio
P Se analiza la posibilidad de ofrecer blogues regionales ™ Nuevos competidores enfrentarian costos menores

[ AoriA Arias |

1[Instituto Federal de Té
[Ecomunicacioneq ([fe-
ftel) va recibié varias so-
liciudes de grupos cm-
presariales en donde piden que
se liciten cadenas regionales de
television, por lo que el organis-
mo regulador estudia los meca-
nismos para agilizar un nuevo
proceso licitatorio y posiblemen-
te iniciarlo antes de que termine
este ano, dijo Adolfo Cuevas, co-
misionado del[[fetel, en entre-
vista con Crdénica.

"En meses pasados recibimos
mas de una manifestacién de in-
terés de grupos que pidieron que
se licitaran canales locales o re-
gionales. Son varios agentes eco-
noémicos”, explico el funcionario.
Destacé que el pleno del instituto
tendra que decidir el futuro de las
frecuencias que quedaron vacan-
tes, luego de que Radio Centro no
pudo pagar por ellas, pero detalld
que se analiza la posibilidad de li-
citarlas en bloques regionales.

Al cuestionarle sobre cuan-

to podria tardar el nuevo pro-
ceso licitatorio, Cuevas indico
que "la decisién podria tomarse
este mismo ano”". Consultado
sobre su balance sobre el resul-
tado de la licitacién que acaba
de culminar, el funcionario pre-
firié no calificarla como un éxi-
to o un fracaso: "Prefiero cen-
trarme cn los resultados que ob-
tuvimos: Colocamos una cade-
na de television en el mercado
por la que se pagé una canti-
dad considerable ¥ si bien la
otra cadena se declaré desier-
ta. podemos reclamar el pago
de la garantia por 415 millones
de pesos en beneficio del Esta-
do. Con eso me quedo”, anadio.

POSIBILIDADES. La licitacion
de frecuencias de TV a nivel re-
gional tiene mas posibilidades
de ser exitosa y se evitaria un
resultado similar al que se ob-
servo con Grupo Radio Centro,
ya que-los nuevos competidores
enfrentarian menores costos y
tendrian mas opciones para in-

novar en la oferta programatica

v publicitaria, explicé Miguel.

Flores Bernés. ex comisionado
de la extinta Comision Federal
de Competencia (CFC).

TRANSFORMACION. "La televi-
sion esta cambiando. Ahora tie-
ne que ser un negocio de bajo
costo de inversion ¥ con cade-
nas regionales, los competido-
res pueden adquirir o generar a
bajo costo contenidos enfoca-
dos cn satisfacer a la audiencia
de una region especifica ¥ con
ello asegurarian un alto nivel
de rating". destaco.

Comenté que el modelo de
negocio de televisién regional
esta poco explorado en México:
"En otros paises, los canales lo-
cales de TV ofrecen espacios pu-
blicitarios a cmpresas o nego-
cios pequenos que no tienen el
dinero para anunciarse en una
cadena nacional. Si este mode-
lo se replicara en varias partes
del pais, habria una competen-
cia mas intensa”; afiadio.

Pagina 1 de 2
43563.60

. - . $
Continuia en siguiente hoja Tam: 360 cm2

205. 2015.04.15



205.

CRONICA-

Fecha Seccién Pagina
15.04.2015 Negocios 2-25
' DE NUEVOD. Adolfo Cuevas estudia nuevas prosibilidades para el proceso.
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