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INSTALA CENTRO DE DISTRIBUCION

Jalisco, con un pie en
el Canal de Panams

El puertd seco tendra

bodega y showroom.
Beneficiara también
a exportadores de
Colimay Nayarit

Patricia Romo
EL ECONOMISTA

Guadalajara, Jal. El[proyectd de un
puertq seco jalisciense en el Canal
de Panamad es casi unarealidad, por
lo que una delegacién de empresa-
rios exportadores se encuentra en
ese pais para supervisar la instala-
cion de este centro de distribucion
de productos, mismo que se ubica-
rd en el puertd de Coldn.

El presidente del Consejo Mexi-
cano de Comercio Exterior (Com-
ce) de Occidente, Miguel Angel
Landeros Volquarts, dijo a E1 Eco-
nomista que en este viaje de segui-
miento al[proyectd se estan ulti-
mando detalles para que elpuertd
seco pueda estar en funcionamien-
to afinales del 2015.

“Estamos viendo el lugar, pro-
veedores y practicamente todos los
detalles paralograr tener unaofer-
ta especifica y que podamos tener
esa bodega en beneficio para los
exportadores”, detalld.

IMPACTO REGIONAL
Explico que, en principio, el[prd-

[vectd beneficiard a las pequefias y
medianas empresas (pymes) de los
estados de Jalisco, Colima'y Nayarit
que conforman la region occiden-
te de Comce, mismas que podran
concentrar sus productos y desde
ah{ desplazarlos a los mercados de
Centro, Sudaméricay el Caribe.

“Panamd tiene una posicion
geografica extraordinaria y tiene
el famoso Canal de Panami, lo que
le hace un punto de transito global
impresionante. Comce estd traba-
jando con el gobierno de Panamd
para que podamos tener, para fi-
nes de afo, una plataforma logis-
tica que permita que las pymes de
laregion occidente del pais puedan
enviar sus productos”.

Elproyectd incluye ademas un
showroom 0 escaparate para que las

empresas puedan mostrar sus pro-
ductos y, al mismo tiempo, “que
les sea mucho mas fécil venderlos
teniéndolos en una bodega, y que
el costo sea mucho masbajo”, dijo.
“Por si solos seria muy com-
plicado exportar, pero ya con esta
plataforma logisticase facilita. Hay
lugares alld donde las pymes pue-
den acceder muy fécil como son
las islas del Caribe... Lo estan ha-
ciendo otras naciones como China,
Rusia, India y nosotros nos hemos
tardado”, indic6 Landeros.

DE CARACTER EXPORTADOR

Refirio que Jalisco tiene la mayor

oferta exportable del pais con 711
productos diferentes que envia al

extranjero, aunque es la industria
electronica la que tiene la mayor
participacion en el comercio exte-
rior de la entidad.

“Estamos pugnando porque la
oferta exportable diversa que hay
se canalice no solamente a Estados
Unidosy Canada, sino que se cana-
lice también a otros mercados”.

“De enero a mayo del 2015, la
entidad trae un crecimiento en las
exportaciones de 6.9% en com-
paracion con el mismo periodo del
afio pasado. En este lapso fueron
18,002 millones de ddlares de ex-
portacionesy la industria electro-
nica destaca en este rubro, le sigue
la industria de autopartes y des-
pu€s estd la alimentaria”, refirié
Landeros Volquarts.
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PRODUCTOS
exportables produce Jalis-
co, aunque electrénica es
su industria mayor

6.9%

CRECIERON
slas exportaciones jalis-
cienses de enero a mayo
del presente aiio
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@ Por st sélos seria muy complicado expor -
tar, pero ya con esta plataforma logistica
se facilita. Hay lugares alld donde las
pymes pueden acceder muy fdcil”.

Miguel Angel Landeros Volquarts,
presidente del Consejo Mexicano de Comercio Exterior
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