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AUTOMOTRIZ

Nissan Mexicana preve subir
precios el ‘superdolar’

© Pese a que produce
65% de sus autos en
el pais, sus insumos
son de importacion

AXEL SANCHEZ
asanchez@elfinanciero.com.mx

Nissan analiza aumentar los pre-
cios de sus vehiculos en México
por la apreciacién del ddlar fren-
te al peso, puesto que se ha enca-
recido la produccién, dijo Airton
Cousseau, director general de la
empresa.

Altérminodela presentaciénde
lanueva camioneta NP300, el eje-
cutivo explicé que la industria en
general estd presionada por esta
situacion, pues todo el gasto de
las empresas es en ddlares, aun-
que cuenten con proveedores na-
cionales.

“No sabemos hasta cuando pue-
daaguantarlaindustriaen general,
tedricamente ya no podria, y tar-
de o temprano los precios (de los
autos) van a subir porque la base
de proveedores estd dolarizada”,
indico el directivo.

Segiin Cousseau, la firma tiene
65 por ciento de su proveeduriaen

insumos de esa cadena también
son importados, como el acero y
plastico.

Detall6 que las exportaciones
mantienen nivelado susingresos,

perodondeven quelasituaciénse
complica es en elmercadointerno,
puesto que losvehiculos se venden
en pesos y el costo de armarlos es
en dolares.

De acuerdo con informacion de
lalAsociacién Mexicanal de la In-
[dustria Automotri3 (AMIA), 53 por
ciento de los autos que se venden
en México son importados.

Sin embargo, el directivo dijo
que su objetivo de ventas y pro-
duccién en México se mantiene
estable para este afio.

Nissan Mexicana estima comer-
cializar 330 mil automdviles du-
rante 2015, un 13 por ciento por
arriba de lo registrado el afio pa-
sado.

Cousseau dijo que actualmente
laventade autosenel paisestden
niveles histéricos, pero la capaci-
dad del mercado es mayor, por lo

quetrabajan endar facilidades de
crédito a informales.
“El potencial del mercado total

llones de unidades vendidas, pero
este afio se proyectan 1.3 millones.
Estamos bastante lejos del poten-
cial, nos gusta que la industria esté
reactivandose, pero se puede ven-
der mas, por eso sacamos progra-
mas especiales para los negocios
informales”, comentd.

Por otro lado, menciond que
la nueva versidn de la camioneta
NP300 ayudard a incrementar sus
ventas, puesto que estara dirigida
alas personas que no pueden com-
probar ingresos, pero que tienen
una actividad comercial.

Nissan NP300, en suversion sen-
cilla, es el vehiculoinsignia de Nis-
san en el segmento de pickups, y
eslamasvendidade su categoria.
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