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Productos y servicios para redes inalambricas

Ifetel avala concentracion
de Nokia y Alcatel Lucent

Maxcom y Soriana anuncian la creacion de una alianza comercial
para desarrollar y operar una empresa de telefonia movi| virtual

205.

Susana Mendieta/México

s | Instituto Federal de Te-
% lecomunicaciones (Ifetel)
i autoriz6 la concentracién
entre Nokia Corporation y Alcatel
Lucent, al acreditarse que esta
operacion no tiene efectos con-
trarios a la competencia y libre
concurrencia.

* Enun comunicado, se informé
que la operacién en el 4mbito
internacional involucra produc-
tos y servicios que se utilizan
exclusivamente en redes de te-
lecomunicaciones inaldmbricas,
como equipos de infraestructura
activay servicios conexos para
redes de acceso.

Ademas, equipos de infraestruc-
tura activa y servicios conexos
para redes centrales (CNS), asf
COmo servicios no conexos.

Explicarén que en México las
partes coinciden inicamente
en la provisién de equipos CNS
¥ servicios conexos en equipos
paraltelefonid IP y software de
soporte de operaciones, asi como
en la provisién de servicios no
CONexos.

Los efectos de la transaccién
se analizaron a partir de los pro-

ductosy servicios de coincidencia,
asi como bajo otros escenarios

de agregacién mis estrictos, que

consideran el tipo de tecnologia
y los componentes de las redes,
por lo que la empresa resultan-
te, Nokia/Alcatel, enfrentard a

competidores importantes como
Ericsson y Huawei.

Los comisionados explicaron
que las actividades que ambas
empresas desarrollan, como la
provisién de equipos de infra-
estructura, estan relacionadas
con actividades de innovacién
y desarrollo tecnolégico, y la
configuracién de los mercados
de provisién de infraestructura.

n que inicamente en
el caso de la provisi6én de equipos

RANy servicios conexos parala
tecnologia 2G (CDMA) a escala
mundial, el posicionamiento de
Nokia/Alcatel supera la de sus
principales competidores; sin
embargo, la demanda de equipos
y servicios para tecnologias de
segunda generacién se ha estado
contrayendo de forma sostenida
conforme esas tecnologias son
sustituidas por equipos mas
recientes.

OTRO MOVIL VIRTUAL

y Soriana informa-
ron sobre la realizacién de un
acuerdo de alianza comercial
para desarrollar y operar una
empresa de
el esquema de operadorjm
virtual (MVNO, por su sigla en
inglés) con el objetivo de prestar
servicios a los clientes de Soriana
en sus 678 tiendas.

Ambas empresas aseguraron
en un documento enviado a la
Bolsa Mexicana de Valores que
la reforma a la[Ley de Telecomu-
abre una oportunidad
de negocio para crear esta alianza,
donde Soriana aportard la estra-
tegia comercial y piso de ventas,
la estrategia operativa
ytecnol6gica para ofrecer al mer-
cado una propuesta de servicios
méviles muy competitiva y con
promociones especiales para los
usuarlos.

Durante los siguientes meses
ambas comparifas trabajardn en
detallar e implementar este nuevo
servicio, el cual estard disponible
para todos los consumidores
a partir del tercer trimestre de
2016. M

Continda en siguiente hoja
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