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PERFILES,

CONOCE QUIENES
RENEGOCIARAN EL TLC

POR MEXICO

R»ENEGOCI’_,A’CIO’NQTRATADQ DE LIBRE COMERCIO
Un nuevo inicio; en juego
el futuro de tres naciones

Antes fueron Jaime
Serra Puche, Herminio
Blanco y Jaime
Zabludovsky; ahora ha
llegado el momento
de Kenneth Smith,
Salvador Behan y Juan
Carlos Baker

Frida Lara, Noé Alvarez y Cristina Ochoa/México

¢ -anpasado 23 afnos desde que el
Tratado de Libre Comercio de
América del Norte (TLC) entré.en
vigor. El entonces presidente de
México, Carlos Salinas de Gortari,
incluy6 en su ultimo informe de gobierno
el prometedor acuerdo que auguraba un
préspero cambio para el sector empresarial.
“Regular con calidad el creciente comercio
entre nuestros paises, alentar la inversion
y la creacién del empleo”, decia el man-
datario en su informe transmitido el 1 de
noviembre de 1994.

Uno de los principales negociadores de
ese tratado fue Jaime Serra Puche, y en su
ensayo El TLCy la Formacién de unaregion

—texto con motivo del 20 aniversario del
convenio— expone que a grandes rasgos
que la mayoria de los criticos concluyen
que el resultado no ha sido tan malo como
se predicaba, pero tampoco tan bueno como
se presumia en ese entonces.

Elahora presidente dela empresa

Continda en siguiente hoja
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SAI Consultores, seiiala en ese
documento que sin el TLC las
exportaciones mexicanas habrian
sido 50 por ciento menoresy la
inversién extranjera estarfa 40
por ciento por debajo. Asimismo,

resalta que gracias al acuerdo el
tiempo de adquisicién de tecno-
logia de las empresas mexicanas
pudo reducirse de 1.6:a 0.7 afios.
Serra Puche era el secretario
de Comercioy Fomento Indus-
trial durante la negociacién
del TLC, por lo que trabajé de
la mano de Herminio Blanco,
subsecretario dela misma
instancia, quien ademésfungio
como jefe negociador. Actual-
mente, Blanco sigue de cerca

el‘comercio nacional a través
de su empresa IQOM, firma que:
elabora estadisticas comerciales.

Modernizacién o renegociacién
Nubes grises han amenazadoe con
traer una tormenta paralaecono-

mia mexicana; sin‘embargo, los
nuevos negociadores prometen.;

ser ese viento que disipe toda.

En total son cuatro las personas a las que se
les ha encomendado dicha tarea, en quienes
estan puestas las expectativas para lograr
un acuerdo simétrico entre México, Estados
Unidos y Canada.
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El 2 de agosto pasado, Ildefonso Guajardo, va a actualizar, pero si lo analizamos en- 2 3
secretario de Economfa —quien participard - contramos enormes diferencias. En México
por segunda ocasién en la negociacién—, sf decimos que se va modernizar, pero en )
present6 a su equipo negociador paralo que  Estados Unidos dicen que serd una rene- Afios han pasado
el gobierno mexicano ha nombrado “la mo- gociacion. Yalo dijo Trump, si no les gusta desde que se llego éa
dernizacién” del TLC; ; cémo queda el acuerdo van a renunciar”, gg 3icg"'($rrg:’.r\’r aet?atéo
En aquella presentacién, donde tamble explicé el especialista del Lacen de Libre Comercio de

se-dieron a conocer las prioridades de
México —competitividad regional,

comercio inclusivo, intercambio de
bienes y servicios, y apertira de in-
~+versiones—, Guajardo se refirié a sus
[ “tres acompaiiantes como “experi-

mentados” enlos nexos comerciales
:aescalaglobal.

Ignacio Martinez, coordmador
del Laboratorio de Andlisis en
Comercio Exterior (Lacen), piensa

:-delamisma forma que Guajardo, y

afiade quelas resoluciones que los
negociadores elegidos, Kenneth
Smith; Salvador Behan y Juan
Carlos Baker, logren durante
las reuniones que comienzan €l
proximo 16 de agosto, definiran

‘el desarrolloy crecimiento de

México du:aﬁte los préximos
‘20-dnos.

Casualmente, Estados Uni-
“dos es la regi6n con el mayor
mnuimero de tornados, y tiene
| COmO representante a un per-
sonaje que parece encarnar
‘uno; Donald Trump, presidente

‘estadunidense, se ha referido al
TLC como el peor acuerdo de la
historia, porlo que ha amenazado

% conterminarlo.

“Lo nombramos modernizacién porque se

Elreto de Kenneth Smith, jefe negociador;
de Salvador Behar, jefe de negociacién ad-
junto,y deJuan Carlos Baker, coordinador
dela negociacién, serd implementar sus
conocimientos académicos y sobre todo,
la experiencia que han adquirido alo largo
de m4s de 20 afios como funcionarios dela
Secretarfa de Economia.

“No es en sila negociacién, sino cémo es

‘que México de manera paralela estd prepa-

rando alos'suyos para poder competir con
relacién a lo que se va a negociar”, apunté
Ignacio Martfnez.

Afiadié que en el tema de economia digital,
el gobierne tiene que dar presupuesto a
las secretarfas de Comunicaciones, Edu-

‘cacién y Trabajo, con el fin'de que puedan

implementar un programa de capacitacién
para los trabajadores, lo que hara que las
empresas estén en esta nueva ruta que se
llama industria 4.0.

De las ocho cadenas globales de valor
que tiene'México, explicé el académico,
al menosla automotriz, la electrénicay la
de telecomunicaciones, tienen un vmculo

.directo con Estados Unidos. "
“Fl secretario de comercio de Estados

‘Unidos, Wilbur Ross, ya anunci6 que las

‘negociaciones.que se realizardan en Was--
“hington van a ser pdblicas, es decir, la prensa

estara presente-en:lasala. La pregunta es
si el 10 de septiembre, cuando se reinan
los tres eéquipes en la-:Ciudad de México,
el secretario de Economia har4 lo mismo”,
reflexion6 Martinez. M
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