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FOMENTO AL MERCADO NACIONAL

Proponen crear empresa

aeroespacial

El podria consolidarse a través de un

consorcio en el que participen las pymes que
actualmente tienen capacidad de proveeduria

Viviana Estrella
EL ECONOMISTA
Querétaro, Qro. CONFORMAR
UNA empresa de capi-
tal mexicano surge como una pro-
puesta para incentivar la integra-
cién de la cadena de suministro, asi
como para impulsar el crecimiento
deestaindustriaen el pais.

Esta iniciativa se
encuentra en una
fase inicial de
planteamien-
to, que surge del

de

Querctaro.

El presiden-
te de [Aeroclistet],
Juan Carlos Corral
Martin, planteo que la
creacion deesta firma podria
consolidarse a través de un con-
sorcio o un joint venture (asociacion
empresarial) en el que participen
las pequenias y medianas empresas
(pymes) que actualmente tienen
capacidad de proveer a la industria.

“Fomentar el tener la gran em-
presa mexicana que en este mo-
mento no existe; en México tene-
mos empresas de capital extranjero
como ITP[Aerd, de Rolls Royce bri-
tanica, Safran francesa, Bombar-
dier canadiense, Aernnova espano-
la; es decir, hay grandes empresas

[aeronauticad, perotodas son de ca-
pital extranjero”, expuso.
Lapropuesta, dijo, se encuentra
enuna etapa inicial, que reciente-
mente fue planteada al gobernador
de Querétaro, Francisco Domin-
guez Servién, en el marco de la
Hannover Messe 2018 que se llevo a

cabo en Alemania.
Corral Marin explico
que en vez de crear 100
pymes, cadaunacon
10 empleos, se ge-
nere una gran em-
presa que alber-
gue 1,000 trabajos
enelsector.
El capital po-
dria provenir tanto
deun capitalistainte-
resado en el sector como
de las pymes que estén inte-
resadas en aglutinarse para ser pro-
veedoras del sector e, incluso, afa-
dio, es factible la participacion de
los gobiernos federal y estatal.

Aunque el[proyectd se encuentra
como una idea inicial, el industrial
considero que es necesario comen-
zar a plantearla, dado que consti-
tuirla podria llevar un periodo de
dos hasta 10 afios.

“Estamos en una etapa muy ini-
cial, no estd en proceso (...) viendo
el panorama de aqui y con base en
mi experiencia que he tenido en el

sector en Espafia, que
ha sido algo parecido, hay empre-
sasque se ha instalado, Boeing, Air-
bus, pero antes de Airbus habia una
gran comparifa espafiola”, indico.

Tener en México una firma Bd-
de capital nacional im-
plicaria que en territorio mexica-
no se estableciera el corporativo, lo
que resultaria que las decisiones se
tomardn internamente y no fuera,
como actualmente ocurre con em-
presas de capital extranjero instala-
dasen el pais.

La toma de decisiones en Méxi-
co podria estar dirigida a impulsar

mexicana

y crear una cadena de suministro.

La voluntad empresarial y con-
secutivamente la voluntad politi-
cason los principales componentes
que podrian dar pie a la conforma-
cion de la propuesta.

Actualmente, pequefias y me-
dianas empresas del sector han
mostrado interés por transitar a una
empresa unica.

Juan Carlos Corral indico el caso
de la compania brasilefia Embraer,
que se conformo en 1969.

“En Brasil, Embarer se creo por -
que hubo una voluntad politica
del gobierno brasilefio de crear la

gran empresa en Bra-
sil; cuando hay voluntad politica,
la voluntad politica es aglutinar o
canalizar la voluntad de un pais”,
declaro.

El tejido industrial, académico
y de investigacion que encuentra
la industria en Querétaro, destaco,
hacen de la entidad un polo indus-
triafaeronduficd que aporta las ba-
ses para constituir una empresa de
capital mexicano.

CONCENTRACION

El mapeo de la industriafaeroespal-
Eial en el pais realizado por 1a Fede-
racion Mexicana de la Industria Ae-
roespacial en el 2015, detalla que
Querétaro concentra 40% de las
empresas Tier 1 de la industriafad-
koespaciall en segundo lugar Chi-
huahua con 20%, el resto esta dis-
tribuido en entidades como Jalisco,
la capital, Estado de México, Nuevo
Ledn y Baja California.

De las empresas Tier 2, se en-
cuentra 25% en Querétaro y Chi-
huahua, 15% en Baja California,
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10% en el Estado de México, elres- En las areas de oportunidad de la [Reroespacial sefiala como debilidad
to en Nuevo Ledn, San Luis Potosi, industria aerondutical mexicana lacadena de suministro y unaba-
Ciudad de México, Jaliscoy Sonora. destaca la necesidad de desarro- ja integracion de proveeduria na-
Mientras que las empresas Tier 3 1lar e impulsar el fortalecimiento cional, por lo que se sefiala como
seagrupan 42% en Querétaro, 33% e integracion de la cadena de pro- reto, el propiciar el fortalecimien-
en Baja California, 8% en Ciudadde veeduria, de acuerdo con el Pro- to de las capacidades de manufac-
México, Jaliscoy 5% en Chihuahua grama Estratégico de la Industria turay disefio de posibles proveedo-
y Guanajuato. [Aeroespacial. res nacionales.
. El diagnostico FODA del sector .
AREAS DE OPORTUNIDAD estados@eleconomista.mx
Entre 1999 y el 2017, México captd 31677 millones de délares de Inversién
Extranjera Directa (IED) en fabricacion de equipo aeroespacial; en este periodo,
sélo 22 entidades federativas registran recursos destinados a esta rama, MILLONES
destacando Querétarc (31.2% del total), Baja California (19.6%) de doliras de [ED [l
& 4 - O 3- e g L < e Sl - s
y Chikuahua (19.2%); por pais, 59.9% de la [ED total provine de EUL g6 a Qro para equipo
Fabricacion de equipo aeroespacial
{DISTRIBUCION % ACUMULADO DE 1999 AL 2017)
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